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Bodytech apunta
a incursionar
con formato low
cost en Lima

Lacadena de gimnasios
tiene planes de expansion
paralos préximos cuatro
anosenPeru, Chiley
Colombia. La inversion
paranuevas sedes oscila
entrelosUS$ 50 millonesy
USS$ 100 millones.
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Los gimnasiossiguenreman-
do pararecuperar las pérdi-
das que generaron los mo-
mentosmasalgidosde lapan-
demia. Asi, cadenas repre-
sentativas del sector, como
Bodytech, ahoraponen lami-
raennuevos publicos.
Nicolds Loaiza, CEO dela
empresa, dijoa Gestion que,
si bien a nivel mundial este
rubro es de los mas golpea-
dos, también se observa ma-
yor poblacién en busca de un
estilode vidasaludable.
“Estoseevidenciaen lasci-
fras de nuevos afiliados en
Bodytech. Antes (mensual-
mente) representaban entre

el30%y40%, ahorason has-
tael 70%de clientes”, refiere.
Y conla finalidad de aten-
der la demanda que se con-
centra-segtin anota- princi-
palmente enel segmento C,
ahora la empresa apostard
por locales low costen Lima
bajoelnombre Athletic.

Loaizaanotaque el formato
premiumes mas restringido
yaque su ptblicoobjetivo“tie-
ne distintas posibilidades pa-
rarealizarejercicioen casa”.
Asi, larecuperaciéndel nego-
ciotomamas tiempo, dice.

Pese a ello, refiere, le da-
ranfuerzaaambos formatos:
“Ladiferenciaes quesitene-
mos proyectadoabrir 10gim-
nasios en Lima en los préxi-
mos cuatroaios, ochoseran
low cost”.

Loaiza asegura que la ca-
denaestdtrabajandoenlaes-
tructura de capital parain-
vertirentre US$ 50 millones
yUS$ 100 millonesensuslo-
calesen laregion. “Queremos
abrir 100 sedes en los proxi-

“Antesdela

pandemia, las
afiliaciones anuales
ymensuales eran
equitativas, hoy el
usuario se inclina por
las de corto plazo”.

mos anos (considerando Pe-
ri, Colombiay Chile). Todoel
dineroqueinyectaremossera
paracrecimiento”, afirma.

Estrategia
Paramantenersus operacio-
nes en el mercado peruano,
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PRECISIONES
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Locales. Antes de la pan-
demia, Bodytech tenia 20
sedes en Peru, hoy solo
cuenta con la mitad. Con-
servaron todos los gimna-
sios ubicados en Lima.

m

Iniclo. La primera sede low
cost de la empresa naclé
en Colombia.

an

Recuperaclon. La cadena
tiene hoy mejor desem-
pefio en Colombla. Sus
operaclones en dicho pais
sostienen a las de Chiley
Peru, dijo Nicolas Loalza.

Bodytech tuvo que renun-
ciar a cerca de US$ 30 millo-
nes que estaban invertidos
enlocalesy equipamiento de
los mismos.

Ademads, comenta Loaiza,
los accionistas lograron un
aporte de capital adicional pa-
ra subsistir sin caja. También
tuvieron que renegociar los
contratosde arrendamiento.

Y las membresias? Nico-
las Loaiza detalla que antes
de lapandemia las afiliacio-
nesanualesy mensuales te-
nian proporcion equitativa.
Hoy los peruanos seinclinan
mas por las de corto plazo, en
respuestaalaincertidumbre
por la pandemia.



